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“El crecimiento volvera solo si se corrigeny Conozca las propuestas laborales y
eliminan los obstaculos a la inversion”. tributarias de la CCL para 2015.
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Para 2015 se estima que el PBI peruano crecera 4,8%. No obstante,
para lograr mejores tasas en adelante se necesita una estrategia de
mejora permanente en la productividad con enfoque nacional.
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mpezamos 2015 con muchas

expectativas, pero también con

muchos desafios por delante. La

expresion de estas expectativas se
recogi6 detalladamente en la Ultima Encuesta
Anual de Ejecutivos que desarrollé laCamarade
ComerciodeLima, enlacualse pudo comprobar
el optimismo que tenemos los empresarios
peruanos.

Pero no es una esperanza que se
fundamente nada mas que en sus propias
fuerzas o en la necesidad de que sus negocios
prosperen, sino también en las senales
concretas de realismo econdmico que el
Gobierno ha dado en los ultimos meses de
2014, tanto para reconocer la desaceleracién
del crecimiento como para implementar
medidas que le devuelvan el ritmo que tuvo
en anos anteriores.

Ademds son expectativas que exigen
profundizar las reformas emprendidas,
y es entonces que aparecen los desafios,
principalmente en lo que respecta a las
medidas para destrabar e incentivar las
inversiones, asi como para eliminar los
sobrecostos laborales y tributarios que pesan
sobre las empresas, principales generadoras
de competitividad y productividad.

El IEDEP ha sefalado con mucha claridad
cuales son esos retos que debemos enfrentar
en el informe que ha preparado para esta
edicion inicial de 2015.

Destaca por una parte que para este nuevo
ano la proyeccién apunta a un crecimiento
de 4,8%, de lejos superior al magro 2,7% de

DIRECTORES

Sr. Angel Acevedo Villalba

2014, pero todavia por debajo del 53% que
la economia peruana necesita para seguir
ganandole la partida a la pobreza.

El crecimiento provendria por los sectores
construccién  (7,6%), servicios (55%) y
electricidad y agua (5,4%), pero también por
la recuperacion de la mineria e hidrocarburos
y manufactura (5,1% y 4,7%, respectivamente),
asi como por un mayor gasto publicoy privado.

Pero, mas importante aun, el IEDEP
recomienda una agenda que debiera asumir
el Gobierno si es que no quiere Unicamente
conformarse con superar los resultados de un
mal afo.

Primero, mantener la  estabilidad
macroeconémica, para lo cual, entre otros
aspectos, debe poner mucha atencién en
revertir el déficit externo en cuenta corriente.

Segundo, el fortalecimiento de la
institucionalidad, golpeada ultimamente por
losescandalosde corrupciénylavulnerabilidad
evidente en materia de derechos vy titulos de
propiedad e independencia de los poderes del
Estado.

Tercero, el énfasis en la mejora del capital
humano con mayor atencién en educacién
y salud. Cuarto, el cierre paulatino de la
brecha en infraestructura. Y, finalmente,
el replanteamiento y consolidacién de la
descentralizacién, de una manera racional y
efectiva.

Estos son los retos que nos trae 2015. No
perdamos ni un dia en enfrentarlos 0

Lima, 5 de enero de 2015
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Entrevista

JORGE VON WEDEMEYER, PRESIDENTE DE LA CAMARA DE COMERCIO DE LIMA

"TENDREMOS UN MAYOR
CRECIMIENTO EN 2015
SOLO SI SE CORRIGEN Y

ELIMINAN LOS OBSTACULOS
A LA INVERSION"”

Considera que este 2015 sera mejor porque el Gobierno se ha dado cuenta de que
debe corregir. Si se eliminan las trabas, la inversion retornara.

Nilda Zavaleta Montoya
Jefa de Prensa

Camara de Comercio de Lima
nzavaleta@camaralima.org.pe

Lo importante de esta encuesta es que
recoge laopinién de los empresarios sobre sus
propiasempresas, lo cualtiene un caracter muy
especial. Todos hemos percibido un descenso
ennuestras expectativas econémicas. Elhecho
dequeenlaencuestael crecimientoeconémico
para el proximo afo se haya visualizado como
mejor tiene que ver con la naturaleza misma
del empresario, que en realidad es optimista,
porque por eso corre el riesgo de iniciar un
negocio y por eso piensa que el 2015 podra
ser mejor. Si no fuese asf, la situacion seria muy
grave.

Coincidoen queel préximo afho serd mejor,
porque losindicadores nos dicen queyahemos
tocadofondo; peroesovaadependermuchode
que el Gobierno muestre unaactitudfacilitadora
contraria a la actitud que hemos venimos
observando en los tres afos anteriores, en los
que se hademostrado unafaltade norteenlas
instituciones gubernamentales. La esperanza
también sefundaenquefinalmente el Gobierno
ha reconocido que la situacion econémica
no estd marchando tan bien como debe, y
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por eso ha emitido una serie de paquetes
reactivadores que tienen el objetivo de reactivar
el crecimiento. En lamedida que logre dinamizar
ala economia con menos trabas burocraticas,
con mas facilitacion y con una mentalidad
positiva, vamos a volver a tener un mejor afo
en términos econémicosen 2015.

‘ LA CCL HOY ESTA
EN CONDICIONES

DE ASESORAR

ACERTADAMENTE A

CUALQUIER MINISTERIO
EN EL TIPO DE MEDIDAS
QUE QUIERA TOMAR. ’

En principio, no tendria que ser asi,
porque tenemos una Constitucion muy bien
formulada, porque contamos con tratados de
libre comercio que nos han abierto al mundo,
los cuales nos han acostumbrado a seguir
reglas muy Utiles y provechosas para el pafs.
Pensamos que todo esto, junto con el estado
de derecho que tenemos que perfeccionar
e institucionalizar con mas énfasis, puede
convertirnos en un pafs muy atractivo para las
inversiones. Todo eso ha calado en las mentes
politicas. Grosso modo, ellos ya conocen lo

importante que es dar al pafs continuidad
politica y econémica para seguir creciendoy
reduciendo la pobreza, de manera de que si
no hay sorpresas, nada fuera de locomun, no
deberiamos tenertemor al futuroy podriamos
confiar perfectamente en que seguiremos en
lamisma senda de crecimiento.

Me ha cambiado la vida, pero para bien,
porque estoy aprendiendo mucho y siento
que estoy haciendo algo Util para los peruanos,
involucrado mas en los temas que a todos nos
preocupa.

La infraestructura que ha venido
desarrollandola Cdmaraenlos Ultimos 15 afios
es muy importante y ha permitido tener una
mayor cantidad de asociados. Tiene ahora la
fuerza y peso suficientes para aprovechar esa
infraestructura con un staffde personal superior
a las 300 personas. Tenemos la capacidad de
ocuparnos de los temas nacionales mucho
mejor que antes. Y vamos a seguir creciendo,
lo cual nos va a dar méas capacidades para
emplearlas en el bien de todos.

Esoimplica que vamos a seguir creciendo
enlas periferias de la ciudad de Lima, sobre todo
en los polos econémicos, a los que estamos
llegando, pero enformalimitada. Esimportante
que la Cdmara sea para todos y no solo para
los que estan alrededor de nuestra sede
principal. Tenemos que acercarnos a nuestros
potenciales o futuros asociados mediante

laCémara 7
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sucursales como la que estamos
instalando en el Callao,donde por
primera vez existira una Camara
con capacidades efectivas, puesla
que ha tenido hasta el momento
nuestro primer puerto, entre ellas
unamuyantigua, nuncadesarrollé
suficiente actividad. Como CCL
tenemos mds asociados en el
Callao que la propia Camara del
Callao. Asi que la justificacion
de establecernos en el puerto
principal es més que logica.
También estamos en Santa
Anita, en Gamarray en Los Olivos,
y estamos viendo si podemos
ubicarnos en otros lugares que
consideramos de importancia
para desarrollar toda esa gama de
Servicios que tenemos en nuestra
sede principal, pues queremos
que los asociados accedan a los
servicios con la misma calidad y
los estandares de nuestra sede
principal. En el futuro también
podriamos llevaracaboreuniones
dedirectorio endichas sedes.

La CCL ha tenido un rol
activo como referente de
opinion tanto en el Congreso
como en el Ejecutivo. ;Cree
que esa participacion podria

8 www.camaralima.org.pe

aumentar? De ser asi, ;como
lo haria?

Sibienesciertoqueel didlogo
con los gremios no ha sido muy
activo, por lo menos ha existido.
Desearfamos que sea mayor.
Creemos que las medidas o
propuestas deben serconsultadas
previamente con los afectados,que
tienen el suficiente conocimiento
para dar una opinion y hacer
sugerencias validas. La CCL hoy
estd en condiciones de asesorar
acertadamente a cualquier
ministerio en el tipo de medidas
que quiera tomar. Es mejor tener
los proyectos consensuados que
publicarlos para a partir de ello
iniciar un debate que debié darse
muchoantes, porque luegoocurre
que hay que modificary ajustar, y
es algo muy dificil porque genera
mucho dafo. Ofrecemos al
Gobierno nuestra colaboracion.
Hemos desarrollado nuestra
infraestructura y accion para ello
yloinvitamosahacer usodeellas.

La mayor parte de los
asociadosdelaCCLsonmypes
y pymes. La CCL ha llevado a
cabo muchos programas de
gestion para ellos. ;Qué mas

P> Para el presidente de la n
el nivel publico, es nm
cambiar el chip del obstaculizado
por el chip facilitado

EN LA CCL
VAMOS
A SEGUIR
CRECIENDO EN
LAS PERIFERIAS
DE LIMA,

SOBRETODO
EN LOS POLOS
ECONOMICOS,
A LOS QUE
ESTAMOS
LLEGANDO.

podria hacer sobre todo con
los tramites y licencias que
deben afrontar?
Esunacuestion de mentalidad.
Hay muchas entidades publicas
que se esmeran muchisimo en
poner muchos requisitos, para
luego asegurarse que todo se
cumpla, no al 100 por ciento,
sino al 300 por ciento, y eso es
un obstaculo para cualquier
empresario que quiere generar
puestos de trabajo, sacar a los
compatriotas de la pobreza y
generaringresos para el Estado.
Siendo la Cdmara el gremio

mas representativo de las mypes
y pymes, y porque es el sector
gue genera mas mano de obra,
merece una especial atenciéon de
parte del Gobierno parafacilitarles
elcamino.Sabemos que lamayorfa
de los pequefios intentos que
empiezan en lasfamilias fracasa. A
pesar de ello, el empresario sigue
haciendo intentos, sabiendo que
puede fracasar, y no por eso deja
deintentarlo.

El programa de empresas
familiares con el BID, por ejemplo,
ha sido muy exitoso. Muchas
entidades extranjeras saben que
la CCL concentra a las mypes y
pymes, y es por eso que en el
pasado hemos tenido el apoyode
entidades como el BID y la Unién
Europea, entre otros, que nos han
impulsado con programas que han
permitidotraspasar conocimientos
ymejorar lagestiénde las pymeso
mypesy de lasempresasfamiliares.
Estoy seguro que muchas ellas
tendran resultados mucho mejores
el préximo afio.

Finalmente, ;los paquetes
del Ejecutivo seran eficaces
para reactivar la economia
estenuevo aio?

Siendo empresarios,
SOMOS positivos, creemos que
el Gobierno ha entendido que
hay que darle un norte a nuestra
politica, lo cual implica poner
énfasis en las inversiones, porque
son estas las que generan el
crecimiento econémico, pero
hay que facilitarles el camino. Eso
implica lograr un mayor grado de
institucionalidad, la reduccion de
los obstaculos, y lo que siempre
hablo: hay que cambiar el chip
del obstaculizador por el chip
facilitador, y por eso entiendo
que se han dado los paquetes de
reactivacion econdmicay el Plan
de Diversificaciéon Productiva, que
son sefales que después de tres
anos el Gobierno estd dando para
corregirlohecho.Esollevaraal pais
hacia arriba, y pensamos que esas
seran las razones por las cuales el
crecimiento econémico volvera i
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> Informe econémico

Dr. César Pefiaranda Castafieda
Director ejecutivo
Instituto de Economia y Desarrollo
Empresarial
(amara de Comercio
cpenaranda@camaralima.org.pe

ara 2015 se espera un crecimiento
econdémico de 4,8% superior al
proyectado para 2014 (2,7%),
pero aun por debajo de la tasa de
crecimiento potencial (5,3%) y mucho mas
lejos de la tasa deseada para alcanzar metas
ambiciosas de PBI per capita y de nivel de
pobreza, seguin estimaciones del Instituto de
Economiay Desarrollo Empresarial (EDEP) de
laCadmara de Comercio de Lima.
Estas proyecciones econémicas se han
elaborado tomando como base las recientes
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SE NECESITA UNA ESTRATEGIA DE MEJORA PERMANENTE
EN LA PRODUCTIVIDAD CON ENFOQUE NACIONAL

EL DESAFIO DE
HOY ES APUNTAR
AL CRECIMIENTO

ECONOMICO

medidas econdmicas, la concrecion de la
cartera de proyectos de infraestructura,
sobre todo los correspondientes a mineria
y petréleo. Ademds se espera una ligera
recuperaciéon de la economia mundial para
2015 que se mantendriaen 2016.

Para 2015 se estima que, con la excepcién
del sector agropecuario, todos los demas
crezcan por encima del 4%. El crecimiento
en el nivel de tasas estara liderado por los
sectores construccion (7,6%), servicios (5,5%)
y electricidad y agua (5,4%). Los sectores que

Para 2015 se estima que el PBI peruano crezca 4,8%. En especial se
espera la recuperacién de minerfa e hidrocarburos y manufactura.

recesaronen 2014, que en conjunto explican
el 30,9% del PBI, mineria e hidrocarburos
y manufactura, crecerian 5,1 y 4,7%,
respectivamente.

Asi también la demanda interna se
recuperaria para alcanzar un crecimiento
de 5,5%, por el mayor gasto privado y
publico. Se proyecta una expansién del
consumo e inversién privada de 5,2y 5,1%,
respectivamente, tasas mayores que las
obtenidas en 2014, pero sin alcanzar la
dindmica de afos anteriores.

126 Aios - Cdmara de Comercio
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En lo que se refiere al gasto
publico,el consumo creceria 6,1%,
mientras que la inversion publica
lo harfaen 7,4%, dependiendo de
la eficacia con que ejecuten sus
recursos los nuevos gobiernos
regionalesylocales.

Para 2016, el crecimiento
alcanzaria el 5,2%, gracias a una
dindmica del consumo privado
similar a la del afno 2013 (5,3%)
y a una mayor inversiéon publica
(9,5%). Sin embargo, la inversion
privadaalin mantendria unatasa
de crecimiento (5,7%) por debajo
de afos anteriores.

Un crecimiento de 4,8
y 52% para 2015 y 2016,
respectivamente, es muestra de
una recuperacion, pero resulta
insuficiente para objetivos mas
ambiciosos en términos de PBI
per cépita o de nivel de pobreza.
Anualmente se incorporan a la
poblacién econdmicamente
activa alrededor de 247 700
personasy se necesita un rango
de crecimiento de entre 3,5y 4%
paramanteneral menos el mismo
niveldeempleoy de pobreza.Sin

126 Aios - Cdmara de Comercio

embargo, si alcanzaramos un
crecimiento de 8,4% anual, como
entre el 2006—-2010 (sin considerar
2009), practicamente se podria
erradicarlapobrezaenelafno2021.

EL DESAFIO ES CRECER

Perd puede y debe
retomar tasas de crecimiento
mayores. Incrementar su tasa
de crecimiento potencial y
mantenerlaalargo plazo.Conuna
tasa de crecimiento promedio de
5% para el bienio 2015-2016, la
pobreza se reduciriaa 19,8% de
lapoblacionen 2016.Empero, de
acuerdo con las estadisticas del
INEI, esta se encuentra en 23,9%,
y con el crecimiento proyectado

Informe econémico 3P

PRODUCTIVIDAD SUSTENTO
DEL CRECIMIENTO
ECONOMICO

La mejora en productividad
ha sido la principal fuente
de crecimiento econdmico
sostenido en el Perd en las
Ultimas décadas. El actual ciclo
expansivo peruano se halogrado
fundamentalmente porimpulsos
en productividad. Asi,entre 2001
y 2012, el crecimiento promedio
anual de 5,8% se explica por la
mejora en la productividad, que
contribuyd con 2,4%delatasade
crecimiento alcanzada, mientras
que los factores de produccion,
como trabajo y capital, sumaron
1,9y 1,5%, respectivamente. Es

CON UNA TASA DE
CRECIMIENTO DE

~ 6% PARA LOS DOS
PROXIMOS ANOS, LA POBREZA
SE REDUCIRIA A 17,7% DE
LA POBLACION EN 2016.

para el presente afo de 2,7%, se
incrementarfa en 0,25 puntos
porcentuales, con lo cual 79
000 personas se incorporarian
a la poblacién en situacion de
pobreza, ello sin considerar los
programas sociales.

decir, la productividad explico
el41,4% del crecimiento del PBI.

Igualmente, durantelos afios
1961y 1970,laeconomia peruana
creciaaunatasapromedioanual
de 5,9%, con un aporte de 2,8%
por las mejoras en productividad,

P Se estima que en 2014, un total de 79 000
personas ingresaran a la pobreza.

ademas de lo explicado por el
trabajo (1,4%) y capital (1,7%).
Por el contrario, en periodos
nefastos como la década perdida
de los ochenta, la productividad
disminufaen4,5%anualy a pesar
delas contribuciones del trabajo
(2,6%) y capital fisico (0,9%) al
crecimiento, estas resultaban
insuficientes, pues el PBl decrecio
en una tasa promedio de -1%
anual.

AGENDA EN FAVOR DE
LA PRODUCTIVIDAD
Y COMPETITIVIDAD

El reto es el crecimiento vy,
para lograrlo, el pais necesita en
especial unaestrategia de mejora
permanente de la productividad
total de factores (PTF) y un cada
vez mejorambiente de negocios
paraincrementarlasinversiones.
Por cierto, se requiere como
prerequisito la estabilidad
macroecondmica. En este caso,
el control de la inflacion, el
balance fiscal y la deuda publica
son las principales fortalezas de
la macroeconomia del pafs; sin
embargo, corresponde otorgar
especial atencion a las cuentas
externas, especificamente el
déficit en cuenta corriente, que
alcanzaria 4,7% del PBl en 2014,
y se estima que sera de 4,3% en
2015.

Como parte de la agenda
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de productividad se necesita . .
N . . PERU: PROYECCIONES MACROECONOMICAS 2015-2016

fortalecer la institucionalidad,

de tal manera que se consolide 2014* 2015* 2016**
alin mas la economia social de

mercado; para ello es necesario

incidiren los derechos y titulos de Demanda interna 28 55 56

propiedady garantizarelimperio

PBI 2,7 4,8 52

Consumo privado 4,5 5,2 53

delaleyylaindependenciadelos consumo pablico 74 6,1 6,3

poderes del Estado, con particular Inversion privada -1,7 51 57

énfasis en la lucha contra la Inversion publica -1,3 74 95
corrupcién einseguridad.

La mejora en capital humano Exportaciones 31 49 56

mediante reformas en educacion Importaciones 18 36 46

y salud es primordial, toda vez
que es el factor que define la Ponderac. 2014* 2015*

. . INEI 2
prosperidad de las naciones. —
] Global 100 2,7 438
Ello en razén a que solo con un
capital humano calificado se Agropecuario 6,0 07 13
puede aprovechary transformar Pesca 07 -7,5 14,1
los recursos disponibles Mineria e hidrocarburos 14,4 -0,9 51
en productos de alto valor Manufactura 16,5 -10 47
agregado, ademas de generar Electricidad y agua 17 51 54
mas oportunidades de empleo Construccion & & ?
P o o p y Comercio 10,2 4,9 52
superacion entre los individuos, Otros servicios 371 59 55
contribuyendo asi conunamayor VAB 91,7 26 47
inclusion social. DM-Imp. a prod. 8,3 1,1 31
Otra tarea relevante es
desarrollar una infraestructura * 2014 rango: 2.4 - 2.7% (estimado)

acorde con una economia que **2015 rango: 4.1 -4.8%. 2016: rango: 4.4—5.2% (proyectado)

pretende crecer a tasas altas
(entre 6%y 8%) a largo plazo. La Fuente: MEF, INEI, BCRF, IEDEP Elaboracion: IEDEP

inversion eninfraestructura fisica

debeircerrando paulatinamente
labrecha existente, que asciende
a mas de 107 000 millones de
délares,alaparde unaadecuada m
politicade mantenimiento, la cual m
tiene ademas un fuerte impacto
enempleo. m m

Finalmente, la estrategia
de mejora en productividad
debe tener un enfoque nacional
que conlleve a replantear
y consolidar el proceso de
descentralizacién. Es clave
alcanzar una descentralizacion
productiva de tal manera que 1961-1970 1971-1980 1981-1990 1991-2000 2001-2012
el crecimiento econdmico
sea efectivamente inclusivo,
generando oportunidades de
inversién y de empleo formal.

INDICADORES DE INFLACION, POLITICA MONETARIA Y TIPO DE CAMBIO

Solo asf lograremos reducir T Productividad
la brecha de productividad arediEmTe m Tielsze
existente y que explica el bajo real del PBI B Copital

crecimientoy la mayor pobreza
en ciertas regiones.

Fuente: BCRP; César Pefiaranda - "Agenda Econémica para el Cambio* Elaboracion: [IEDEP
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>> Comercio exterior

SECTOR AGROPECUARIO LIDERARA CRECIMIENTO DE PRODUCTOS
DEVALOR AGREGADO

NO TRADICIONALES
MANTENDRAN
CRECIMIENTO PROMEDIO
DE 5% A 2015

Carlos Garcia Jeri
Gerente
Centro de Comercio Exterior
Camara de Comercio
cgarciaj@camaralima.org.pe

| Centro de Comercio Exterior (CCEX)

de la Cdmara de Comercio de Lima

presentd las expectativas del sector

comercio exterior para este 2015,
en que el sector no tradicional mantendrd un
crecimiento promedio del 5% similar al de afios
anteriores.

De acuerdo con el Area de Inteligencia
de CCEX se espera que el sector agropecuario
siga liderando el crecimiento de los no
tradicionalesatravés de sus principales estrellas

| 4 www.camaralima.org.pe

exportadoras: uvas, esparragos, palta, quinua,
mangos, entre otros.

En cuanto a los mercados se visualiza el
incremento de compras de Estados Unidos
y de nuestros principales clientes europeos,
Holanda y Alemania. De igual manera, los
mercados asidticos seran de vital importancia
en el crecimiento del sector agropecuario y
agroindustria. Asimismo vemos con buenos
0jos una buena préctica en el sector que
viene generando productos con mayor valor

En cuanto mercados se visualiza el incremento de compras de Estados
Unidos, Holanda y Alemania.

agregado, buscando asi disminuir el riesgo de
variabilidad delos precios internacionales.

El sector pesquero sigue apostando por
EE. UU, Chinay Europa como sus principales
mercados, con una fuerte tendencia a los
mercados asiaticos, que podrian incrementar
su participacionen 2015.

El sector confecciones sigue apostando
y tratando de aprovechar la recuperaciéon
de EE. UU. como nuestro principal mercado;
adicionalmente, el sector exportador se ve

126 Aios - Cdmara de Comercio
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beneficiado por el alza en el
tipo de cambio que en 2015
superaria los 3 nuevos soles,
seguinlaEncuestade Expectativas
Macroecondmicas de noviembre
del Banco Central de Reserva
(BCR). Por ello, las empresas
estan apostando por ampliar su
diversificacién apuntandoanichos
de altamoday rédpidarotacién, lo
que nos permitirfa un diferencial
versus la competencia asiatica.
Sin embargo, el primer semestre
de 2015 se presentara dificil y
con proyecciones levemente a
la baja para el resto de mercados,
excluyendoalos EE.UU.

En el sector quimico, el
panorama podria irse con
tendencia a la baja. Aun
Sudamérica seguird siendo
el principal destino y siguen
las buenas expectativas con
Centroamérica como mercado
con gran potencial; pero, por
otrolado, también se podria estar
desviandola produccion del sector
a Centroamérica con la nueva

126 Aios - Cdmara de Comercio

planta que la principal empresa
del sector viene desarrollando en
El Salvadory que debe entrar en
funcionamientoen 2015.Deigual
manera, todavia persisten trabas
con Ecuador, pues en el dia a dia
existen los problemas con este
mercado que golpean al sector.
Ental sentido, las expectativas del
sector son bastante moderadasy
tenderdnala bajasise concretael
traslado de la produccion a otros
paises.

CONCLUSIONES DE
2014Y RETOS A 2015

Eran conocidas las
proyecciones de las
exportaciones peruanas que
dan a la baja al cierre de 2014
(-11%) con respecto al valor
de las exportaciones de 2013.
Esta variacion negativa seria
la mas alta de toda la regién
en materia de contraccion de
exportaciones, compartiendo
la cifra con Argentina (-11%),

Comercio exterior 21

EVOLUCION DE EXPORTACIONES POR SECTOR

EN MILLONES DE DOLARES

50000 No tradicional ~ emmm Tradicional
40000 — 36 140 35153
30000
23 440
26 242
20000
20 864
10192 1294 11068 11613
10000 - 7569
6210 7715
0 T T I J U I

2008 2009 2010

(*) Proyeccion 2014

2011 2012 2013 2014

Elaboracién: Area de Inteligencia de Mercados ~CCEX

que las medidas econdémicas
reactivadoras propuestas por
el Gobierno aun en el corto
o mediano plazo no tendran
mayor efecto sobre el sector

ES NECESARIO GENERAR
UNA ESTRATEGIA

ARTICULADAEN
MATERIA DE PROMOCION
DE EXPORTACIONES QUE
IMPACTE EN TODA LA CADENA
DE COMERCIO EXTERIOR. 99

segun proyeccion del Banco

Interoamericano de Desarrollo

(BID).
Asitambiénhemosobservado

exportador, salvo la reciente
reduccion del drawback a 4%,
medida que entrard en vigencia
en 2015y cuyo porcentaje seguird

P Las exportaciones de paltas tendran
buen desempeiio en 2015.

bajando a 3% en 2016. Las cifras
son claras en demostrar que las
exportaciones peruanas estan
cayendo, y en contraposicion
vemos que otros mercados de
la regiéon vienen creciendo, por
lo que es necesario generar una
estrategia articulada en materia
de promocién de exportaciones
que impacte en toda la cadena,
desde el abastecimiento de la
materia prima, la produccién y
comercializacién, pasando por
un fortalecimiento delamanode
obraeintegrandolosesfuerzosdel
PlandeNacional de Diversificacion
Productiva con el préximo Plan
Estratégico Exportador que
lanzard el Ministerio de Comercio
Exteriorantes de finalizarelafio




Dr. Victor Zavala
Gerente
Centro Legal
(Cémara de Comercio
vzavala@camaralima.org.pe

ara el afo que comienza, COMo su
deber para el desarrollo del Pery,
la Cdmara de Comercio de Lima, a
través de su Centro Legal, seguird
formulando propuestas para mejorar la
regulacién empresarial, principalmente en
materia tributaria, laboral y administrativa.
Veamos primero que temas estan pendientes.

EN MATERIA TRIBUTARIA
- Corregir los excesos del “ingreso como

| 6 www.camaralima.org.pe

TAMBIEN EN TEMAS ADMINISTRATIVOS

CONOZCA LAS

PROPUESTAS LABORALLES

Y TRIBUTARIAS DE
LA CCL PARA 2015

Entre ellas esta pendiente reglamentar el nuevo régimen laboral
juvenil, aprobado recientemente por el Congreso, para su plenay

oportuna aplicacién desde el gjercicio 2015.

recaudacion”en el sistema de detracciones (la
Sunat inmoviliza las cuentas del Banco de la
Nacion).

- Exigir la revision de las percepciones
aplicables a las importaciones, que
permanentemente generan pagos en exceso
que no se devuelven oportunamente.

« Revisar y corregir las percepciones a las
personas naturales, a quienes se les obliga
a pagar el 2% adicional a la compra cuando
adquieren bienes pormas de 1500 nuevos soles.

- Simplificar la devolucion de pagos e
impuestos abonados en exceso, los que no se
devuelven oportunamente y causan perjuicio
financiero a los contribuyentes.

- Revisar y corregir las facultades
discrecionales en las fiscalizaciones de Sunat
con laaplicacion de multas por formalidades
irrelevantesy sin ninguin impacto fiscal.

-Revisary corregir excesos en la cobranza
coactiva para evitarembargos excesivos sobre
las diferentes cuentas del contribuyente.

126 Aios - Cdmara de Comercio
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- Flexibilizar las normas sobre
fraccionamiento tributario, en especial para
aquel contribuyente que reconoce la deuda
pero requiere facilidades de pago.

-Reglamentarlas nuevas normas paralos
pagosacuentadel IRde empresasy personas
naturales de la cuarta categoria, que se
aplicardn a partir del ejercicio 2015.

«Revisarlas multas excesivas que impone
Sunat en base a los ingresos netos de las
empresas.

- Que el MEF y Sunat reglamenten
las disposiciones tributarias aprobadas
recientemente por el Congreso de la
Repubilica.

- Que el MEF reglamente adecuadamente
la norma XVI del Codigo Tributario, referida a
la cldusula antielusiva.

EN MATERIA LABORAL

- Reglamentar el nuevo régimen laboral
juvenil, aprobado recientemente por el
Congreso, parasu plenay oportunaaplicacion
desde el gjercicio 2015.

- Aprobarlareglamentacion eimplementar
el sistema simplificado de registros del SST,que
deben tomar en cuenta las micro, pequefasy
medianas empresas (mipyme).

- Los certificados médicos deben ser
expedidos por el EsSalud, hospitalesy clinicasy

126 Aios - Cdmara de Comercio

no necesariamente por médicos ocupacionales.

- Faltan formatos actualizados del régimen
simplificado de mipyme y otros sectores en
los que no existe riesgo laboral permanente.

- Lograr la derogatoria de la resolucion
ministerial del Minsa que obliga a contar
con un médico ocupacional en planilla
cuando la empresa cuenta con mas de 500
trabajadores, por cuanto la nueva ley faculta
a los empleadores a tercerizar (locacién
de servicios), la gestién, monitoreo y
cumplimientodelaley.

«Difundir lasnormas de SSTalos asociados
y terceros.

« Lograr que las gratificaciones de julioy
diciembre continten inafectas al EsSalud de
modo permanente.

« Coordinar con el MTPE y Sunafil la
aprobacion de directivasy protocolos para la
correcta aplicacion de las normas laborales
confusas (gratificaciones en casos de subsidios,
asignacion familiar completa o proporcional,
directivas para la validez de contratos a plazo
fijoy contratos de exportacion no tradicional,
entre otros).

- Exigir que cualquier incremento de la
remuneracion minima sea con base en la
productividad e inflaciéon, pero que ademas
no tenga efectos colaterales y se fije la
remuneraciéon minima diferenciada por
regionesy actividades.

- Insistir en que se mantengan los
regimenes laborales especiales (mype, agrario,
contratos de exportacion no tradicional).

« Realizar eventos de difusién sobre los
regimenes laborales especiales, incluyendo
el nuevo régimen laboral juvenil que acaba
de aprobarse.

=

P Sedebe

Andlisis legal ZJH8

TRABAS Y BARRERAS BUROCRATICAS

- Seguir impulsando la simplificacién
administrativa, Eje 3 del Plan Nacional de
Diversificacién Productiva.

- Que la PCM apruebe un TUO de
las normas difusas sobre simplificacion
administrativa.

- Que la PCM disponga un cronograma
para que las entidades publicas cumplan con
estandarizar sus tupas y lo publiquen, bajo
responsabilidad.

- Que la PCM disponga un cronograma
para que las entidades publicas empiecen
con estandarizar sus costos y lo publiquen,
bajo responsabilidad.

- Sugerir que el Indecopi realice una
fiscalizacion a las municipalidades para el
cumplimiento de lasnormas de simplificacion.

- Exigir que el Equipo Especializado de
Seguimiento de lalnversion (MEF) monitoree
y requiera a los sectores que generan mas
trabas burocraticas (Digemid, Sucamec, MTC
e Indeci).

-Lograr que el Indecopitengafacultades
para eliminar barreras con caracter general y
no solo para el denunciante.

+ Que la PCM publique una gaceta en £/
Peruano en que mensualmente informe sobre
los problemas y avances en la simplificacion
administrativa.

- Que se atienda con urgencia
el problema de 1000 empresas que
actualmente no pueden obtener licencia de
funcionamiento por cuanto el certificado
de Defensa Civil ya no es expedido por
las municipalidades provinciales sino
por las distritales y estas aun no lo han
implementado

. 2 : ’
. -~ - . .
Visarlas multas excesivas mpmstaﬂ?u ;

con base en fmresos netos de las empresas-+a) .
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PARA CONTRIBUIR CON SU DESARROLLO EMPRESARIAL

CCL SEGUIRA IMPULSANDO
LA COMPETITIVIDAD
EN SUS ASOCIADOS

La Camara de Comercio de Lima ya alista para 2015 sus
diplomados, capacitaciones, seminarios y las mas grandes ferias
especializadas que beneficiaran al empresariado peruano.

on el fin de preparar

y capacitar a los

profesionales en los

diversos campos de la
gestion empresarial, el Centro
de Capacitacion Empresarial de
la Cdmara de Comercio plantea
para este 2015 seguir ofreciendo
programas académicos de
gestién empresarial tales
como diplomados, seminarios,
cursos, talleres y programas de
especializacién, que abarcan
las dreas de toda organizacién
empresarial.

NUEVOS PROGRAMAS

El Centro ofrecerd nuevos
programas a fin de especializary
actualizar alos colaboradores de
lasempresasen temasde gestion
delasalud, seguros,competencias
blandas, microfinanzas,
produccién, visita médica vy
proyectos.

Ademés, brindara nuevos
temas de gestién empresarial
junto con los seminarios y
diplomadosvirtualesdentrodela
plataformavirtual delaCCL.Todos
tendran una metodologia que
enfatiza el aprendizaje practicoa
través de casos reales y valora la
experiencia de los participantes,
quienes recibirdn certificados
y diplomas a nombre de la CCL,

| 8 www.camaralima.org.pe

CELace
OFRECERA
NUEVOS
PROGRAMAS
PARA
ESPECIALIZAR
Y ACTUALIZAR
ALOS
EMPRESARIOS.q

con reconocimiento en el nivel
nacional einternacional.

INFRAESTRUCTURADE
PRIMERNIVEL

Para propiciar un 6ptimo
sistema de enseflanza vy
aprendizaje, la CCL ofrece
infraestructura disefiada para
brindar las mayores facilidades
al participante de cada
evento, asi como laboratorios
tecnolégicos implementados
con computadores de Ultima
generacién parael dictadodelos
CUrsos.

CURSOSINHOUSE

Estos cursos son disefios
académicosrealizadosalamedida
del cliente, de acuerdo con sus

necesidades de capacitacion o
consultorfa,aplicando casosreales
delgirodelaempresa.

INSTITUTODELACCL

El Instituto de la Cadmara de
Comercio de Lima - ICAM firmo
un convenio con la Universidad
ESAN para que sus egresados
puedan continuar sus estudios
universitarios en esa institucion.

Para este afo lanzard su
nueva carrera profesional de
administracién de negocios
internacionalesy, ademds de los
programas de certificaciéon que se
dictan, lanzard también unanueva
certificacién como asistente de
marketingy ventas.

Los egresados tienen acceso
alaBolsa de Trabajo Virtual en la
que participan las mas de 13 000
empresas asociadas.

MUNDO ONLINE

La CCL ha entendido la
importancia que han tomado
las tecnologias de la informacion
en el desarrollo de las empresas.
Es por eso que en 2015
continuara ofreciendo diferentes
capacitaciones, certificacionesen
herramientas online, asicomolos
diplomados virtuales.

En convenio con el Instituto
Latinoamericano de Comercio

LE ™
I...

P> La CCL seguira brindando las
herfamientas para competir enun
mercado cada vez mas globalizado.

126 Aios - Cdmara de Comercio
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P> Por primera vez, la feria mas importantedel
sector cosmética e higiene personal, Fibella
2015, se realizara por dos afos consecutivos.

-

-
P> EI'2015 la CCL continuara organizando
rande§ seminarios y conferencias que v
contribuyan cafifél desarroll® de las empresas. I

126 Aios - Cdmara de Comercio

Electronico —elnstituto— de
Argentina, ofrecerd la cuarta
edicion del Diplomado en
Comercio Electrénico con clases
semipresenciales, lo que permitira
una mejor comunicacién con las
herramientas digitales.

Deigual manera continuara
con sus talleres de Google
y Facebook para Empresas,
brindando todaslas herramientas
de estas dos plataformas para su
usoapropiado en beneficiode las
empresas.

VUELVEN LAS FERIAS
ESPECIALIZADAS

Este ano, la CCL traerad de
regreso los mas grandes eventos
especializados: Expo TIC, Fibella,
Tecnosalud, ExpoDrinks & Deli
Food, Speed Fashion, Expo &
Rueda de Negocios Internacional
de Franquiciasy la Expo Pyme.

CELAce
TRAERA
DE REGRESO
SUS MAS
GRANDES FERIAS
ESPECIALIZADAS
QUE CERRARON
CON EXITO
EN2014. 44

La Feria Internacional
de Tecnologfa, Informética y
Comunicaciones—ExpoTIC 2015,
es el Unico evento en el Perti que
redne a lo mas especializado
del sector; durante 4 dias, las
empresas tienen contacto directo
conempresariosde primer nively
conel publicoen general.

Fibella, el evento més
grande del sector de cosmética
e higiene personal en el Pery,
vuelve por primera vez en dos
afos consecutivos. Es la Unica
feriaque congregaalasempresas
mas importantes del sector y es
considerada una de las mas
grande de Latinoamérica. Fibella
es el punto de encuentro de

Servicios B8

todas las personasinteresadasen
conocerlosavancesytendencias
mundiales del sectordela belleza
ylacosmética.

Tecnosalud es considerada
la plataforma méas grande de
exhibicién y negocios exclusivos
para el sector salud en el pais
ya que reune a empresas
especializadas en quipos e
instrumental médico, productos
farmacéuticos, odontoldgicos
y demds especialidades en una
jornadadetresdias que permitira
a las empresas expositoras
generar nuevos negocios,
desarrollar conferencias y talleres
especializados, participar en
ruedas de negocios, entre otros.

Debido al gran éxito que
tuvo la | Expo Drinks & Deli Food,
la feria volverd este afio con la
participacién de las empresas
maéas importantes del sector,
quienes participaran ofreciendo
sus productos y servicios
en plataformas especiales y
totalmente acondicionadas,
donde brindaran degustacionesy
venderdn sus productos a precios
especiales.

El Speed Fashion, feria que
presenta las tendencias de la
pequefia empresa, disefos
novedosos e integracion de los
nuevos proveedores a la cadena,
regresard en 2015 con nuevas
conferencias, desfiles de moda
y ruedas de negocios. Durante
un dia de feria, las empresas
presentardn sus productos a
los principales compradores
nacionales e internacionales y
del publicoengeneral.

LaExpo &Rueda de Negocios
Internacional de Franquicias
tiene como fin promover las
franquicias peruanas tanto
en el nivel nacional como
internacional,asicomoelingreso
de franquicias extranjeras al pais
y junto a la Expo Pyme, buscan
el crecimiento, sobre todo, de las
pequefasy medianas empresas
brindandoles seminarios vy
conferencias que contribuyan
consucrecimientod
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"NE3 Emprendedor

ALEXIS RODRIGUEZ SAAVEDRA, GERENTE GENERAL DE FOX SECURITY &
PROTECTION S.A.C.

PASION EMPRENDEDORA EN EL RUBRO DE

“DESDE
NUESTROS
INICIOS HEMOS
APOSTADO
PORNUESTRA
CAPACITACION
Y EL SERVICIO
EFICIENTE AL
CLIENTE PARA
CRECER COMO
EMPRESA”".

Alexis Rodriguez Saavedra,
gerente general de Fox Security
& Protection SAC (CCL: 027717.6),
destaca el crecimiento logrado
por su empresa gracias a una
visién estratégica que cultivd
como emprendedor.

SEGURIDADY CALIDAD AL
SERVICIO DEL CLIENTE

El empefio y la conviccion
han sido una constante en
el proceso de desarrollo y
posicionamiento de Fox Security
& Protection SAC, un pujante
emprendimiento gerenciado por
Alexis Rodriguez. Formada en el
ano 2011, la empresa brinda una
variedad de soluciones integrales
en el rubro de la seguridad
electrénica, automatizacion y
domdtica, a través de la venta e
instalacién de una amplia gama
de productos  tecnolégicos
para la seguridad y sistemas
electrénicos para automatizar
las oficinas y hogares. Entre
ellos se encuentran camaras
de seguridad para las d&reas
internas y externas de las oficinas
y plantas industriales; alarmas
para el control y prevencion de
incendios; cercos eléctricos y
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el sistema de GPS para el uso
de la tecnologia satelital en la
seguridad de flotas vehiculares.
Como ventaja diferencial
que ha permitido a la empresa
destacar en el mercado, el
gerente de la compafiia destaca
la rdpida atencién de posventa
que brinda, contando para ello
con profesionales expertos en los

servicios que brindan.“Contamos
con un servicio de posventa y
mantenimiento que nos permite
ofrecer una respuesta inmediata
al cliente para asegurar la
garantia de los productos y su
rendimiento’,  destaca  Alexis
Rodriguez.

Para consolidar esta fortaleza,
el emprendedor, ingeniero

LA COMPANIA BUSCA
INGRESAR AL MERCADO
DE SEGURIDAD
CIUDADANAEN 2015Y
LOGRAR MAS CLIENTES.

Vision: “Consolidarnos en
el mercado nacional como
unas de las mas importantes
empresas del rubro de
seguridad electrénica, de
la mano con el desarrollo y
crecimiento profesional de
nuestro personal calificado”.

Consejo:  “Ser  optimistas,
teniendo como mentalidad
que todo lo que se quiere se
puede lograr. Donde se cierra
una puerta, se abren dos!

LA SEGURIDAD ELECTRONICA

electrénico de profesion, afirma
que la clave ha sido el contar con
un recurso humano capacitado,
cuyo esfuerzo sea reconocido y
capitalizado. Asi ha cohesionado
un equipo de ingenieros
electrénicos, técnicos y personal
del drea comercial con la filosofia
de ofrecer soluciones inmediatas
a sus clientes de manera eficaz
para lograr la expansiéon de la

empresa.
Esta visién ha sido el motor
emprendedor  para  Alexis

Rodriguez, valor que cultivd
desde la época en que laboraba
en una empresa de seguridad
electronica,  reuniendo  los
conocimientos necesarios en el
negocio para iniciar su propio
proyecto. Con ese espiritu aspira
a consolidar a su empresa como
una de las méas importantes del
pafs y la regién en su rubroo
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Requisitos para ser un
buen contribuyente

Jorge
Silva

Jefe del Area Legal
Camara de Comercio
de Lima

Mediante el DS N° 321-2014-EF
se modificé el reglamento del
Régimen de Buenos Contribuyentes.
Se ha dispuesto la incorporacién
semestral al régimen de
contribuyentes que cumplan con
los requisitos reglamentarios, siendo
su permanencia indeterminada,
salvo que incurra en causales de
exclusion. Para ser incorporado
al régimen, el contribuyente
debe haber presentado y pagado
oportunamente sus obligaciones
de los ultimos 12 meses contados
hasta el mes de la verificacién;
no tener denuncia, procesos en
trdmite, sentencia condenatoria
vigente, o ser responsable solidario
por delito tributario y/o aduanero;
no encontrarse en situacion de no
habido; no tener deuda tributaria
en cobranza coactiva; no contar
con resoluciones de determinacion,
6rdenes de pago, resoluciones de
multa, comiso, cierre ointernamiento
temporal de vehiculos; haber
obtenido como maximo un
aplazamiento o fraccionamiento; no
contar con resoluciones de pérdida
de aplazamiento o fraccionamiento;
haber declarado ventas o
exportaciones dentro de los Ultimos
12 meses anteriores a la verificacion;
ser contribuyente responsable
inscrito en el RUC, en estado activo;
cumplir con el pago oportuno
de las cuotas de aplazamiento o
fraccionamiento; haber atendido lo
solicitado porla Sunaten susacciones
inductivas notificadas en los Gltimos
12 meses contados hasta el mes de
la verificacion; y contar por lo menos
con un trabajador en el mes de la
verificaciond

\% consultas:
jsiiva@camaralima.org.pe
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¢Estoy obligado a devolver el
crédito fiscal por la venta de
un activo?

César Altamirano
Comas

Conforme dispone el articulo 22
de la Ley del IGV, para que exista
obligacion de reintegrar el crédito
fiscaltomado enlacompradel bien
es necesario que la venta de este se
realice antes de haber transcurrido
el plazo de dos afos de haber sido
puesto en funcionamientoy que el
preciodelaventaseamenoral precio
de su adquisicion. De no concurrir
los indicados supuestos, no existiria
obligacién de reintegrar el IGV que
generdlacompradel bien.

¢A partir de qué fecharige
la reduccion de derechos
arancelarios establecida
recientemente?

José Antonio Gomez
Miraflores

EIDSN°®312-2014-EF (El Peruano:
06.11.2014) modificé las tasas de
derechos arancelarios ad valorem
CIF para un grupo de subpartidas
nacionales. Redujo a 0% los
derechos de 1817 subpartidas
y fij6 su vigencia a los 30 difas
de su publicacién (segun fe de
erratas publicada el 08.11.2014).
Posteriormente, el DS N° 314
2014-EF (El Peruano: 18.11.2014)
modificdel Anexo 1del DSN°312-
2014-EF,queredujoa0%latasade
derechos arancelarios ad valorem
CIF para un grupo de subpartidas
nacionalesdelarancel de aduanas.
Excluyo 732 subpartidas de dicha
reduccion, dejando en 0% a 1085
subpartidas y fij¢ su vigencia a los
22 dias de su publicacion.
Mediante DS N° 340-2014-EF
(El Peruano: 06.12.2014) se ha
precisado que la vigencia de
ambas normas se considera
en dias habiles. Por tanto, estas
disposiciones entraron envigencia
el 19 de diciembre de 2014,

AN

[

iCorresponde el pago de
gratificacion a un trabajador
que ingreso el 1 de diciembre?
{Qué ocurre si se retira antes
del 31 de diciembre?

Antuané Valdivieso
Barranco

m Si bien el pago de la gratificaciéon
dediciembre debe hacerse hastael
15, el periodo computable esjulio—
diciembre (mes completo) Si el
trabajadorentré el 1 dediciembre,
tendrd al 31 de diciembre un
mes completo, por tanto al 15 de
diciembre le corresponderd 1/6
de la gratificacion, a condicion de
que mantenga el vinculo hasta fin
de mes. Siporalgunarazén cesara
antes de dicha fecha, tendria que
descontérsele de su liquidacion,
por tratarse de un pago indebido.

~

AV

@ i{De qué modo se lleva
la contabilidad de un
consorcio?

Angela Pacheco
Ate

m La regla general es que los
consorcios lleven contabilidad

independiente. De no ser posible,
cada parte podrd contabilizar sus
operaciones o ser llevada por una
de ellas. De encontrarse en esta
Ultima situacién, debe solicitarse
lacorrespondiente autorizacion de
la Sunat. Tratdndose de consorcios
a plazos menores a 3 afos, cada
parte puede contabilizar sus
operaciones o una de ellas podra
llevarla contabilidad del contrato.
En este caso, debe comunicarse a
laSunatdentrodelos 5 dias habiles
de celebrado el contrato. (Art. 65°
delaleydellmpuestoalaRenta).

AN

J

Para enviar sus consultas, escribanos a

glegal@camaralima.org.pe o llamenos
al 219 -1594.
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" FBES Perucamaras

ENTREVISTA A PABLO ARANGURIi DOMINGUEZ,
PRESIDENTE DE LA CAMARA DE COMERCIO DE AGUAS

VERDES Y LA PROVINCIA DE ZARUMILLA

“TUMBES ES

UN MERCADO

CON GRAN

POTENCIAL”

El lider gremial destacé que el Proyecto Binacional
Puyango—Tumbes contribuird a solucionar los graves
problemas de falta de agua y estrés hidrico que

enfrenta la region.

Diana Arce
Periodista
darce@perucam.com

{Qué sectores estan
impulsandolaeconomiade
AguasVerdes?

Las principales actividades
econdémicas en Aguas Verdes son
elcomercio,queaportade manera
significativaal PBldelaregién,yla
agricultura. Exportamos banano
organico y cacao, este ultimo
reconocido en el mundo por
su sabor y aroma. Pero todavia
nuestras plantaciones son
pequenas.

Es por ello que necesitamos
agua paraampliar nuestras tierras
de cultivo, urge la irrigacion de la
margen derecha del rio Tumbes.
Sinaguano podemos avanzar.

.Y el Proyecto Binacional
Puyango-Tumbes también
impulsara el desarrollo
agricoladelaregién?

Si. Tenemos mucha fe en
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este proyecto que permitird la
irrigacion de cerca de 18 000
hectdreas de cultivo. El proyecto
tienemasde40anos, peroyaesta
avanzando.Tenemos confianzaen
que pronto se ejecutard, asi como
Olmos se hizo realidad despuésde
90anos.

Como Cémara de Comercio
vamos a coordinar con las
autoridades, institucionesy sector
privadoafindeimpulsaryapoyar
el proyecto Puyango-Tumbes

Definitivamente, con este
proyecto, que beneficiard al
sectoragricola, el Ceticos Tumbes
que impulsard el comercio y el
turismo delas playas, se generara

Tumbes necesita
infraestructura: una
nueva via de evitamiento
y un puente, afirma Pablo
Aranguri.

empleo directo e indirecto y un
movimiento econdmico que
contribuird al crecimiento de la
region. Tumbes es un mercado
congran potencial.

¢Laregion podria convertirse
enun polo agroindustrial
como Lambayeque?

Claro, aunque mas adelante.
Primero debemos contar con
infraestructura, energia eléctrica,
agua y alcantarillado, y después
proyectarnos para desarrollar
agroindustria.

{Qué otros sectores tienen
potencial?

El sector pesca. Somos uno
de los principales exportadores
de langostinos del pais. Otra
actividad importante también
eslagastronomfa.

Y el Ceticos Tumbes...

Vemos con mucha
expectativa el Ceticos, pero el
anterior presidente regional,
Gerardo Vinas, no le ha dado la
importancia debida.

Consideramos que esa zona
franca permitiré a la poblacién
tumbesina vender sus productos
no solo a Ecuador sino también
a otros paises. Ademas podrian
venir grandes inversionistas a
desarrollar industria gracias a
los incentivos tributarios. De
esta manera se impulsaria el
comercio exterior.

Asimismo, creemos que en
Aguas Verdes se puede crear un
mercadillo como hay en Tacna
para que la poblacién pueda
beneficiarse y a su vez venderle
al vecino pais del Ecuador.
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oyec go-Tumbes
)ermitira la irrigacion de 18 500
s en el lado peruano.
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{Como marchalarelacion
fronteriza?

El Fondo Binacional para
la Paz y el Desarrollo Perd-
Ecuador plantea crear en el
canal internacional un malecén
comercial y turistico, pero de
acuerdo con los comerciantes
de esta zona, dicho proyecto se
esta desarrollando sin consultar a
los diferentes gremios del centro
comercial de Aguas Verdes.

Por otro lado, estan
planteando que el Puente
Internacional sea peatonal, con
lo cual se crearia una zona de
contrabando.

¢{Qué otros problemas
enfrentalaregion?

Tumbes necesita

infraestructura: una nueva via
de evitamiento y contar con un
nuevo puente,yaqueellnicoque
tenemos se congestionaen horas

Perucamaras B3I

punta,ocasionando caos vehicular.

Necesitamos el apoyo del
Gobierno Central para invertir
eninfraestructura.

Otro problema es la
inseguridad ciudadana en la
zona de frontera. En ese sentido,
como Camara de Comercio y
con el apoyo de instituciones
de Aguas Verdes y Huaquillas
(Ecuador), hemos entregado
un memorial a los presidentes
OllantaHumalay Rafael Correael
pasado 30de octubre en elmarco
del Encuentro Perd—Ecuador,afin
dequetomen cartasen el asunto.

Por otro lado, el nuevo
Gobierno Regional debera hacer
una verdadera reingenieria
administrativo—econdmica para
solucionarlos problemas que nos
apremiany realizar un andlisis real
para establecer la ruta a seguir,
a fin de lograr el desarrollo de
TumbesO

No hagas esperar mds al Peri.
CONOCEL

0, el primer paso

esta en la palma de tu mano.

DESCARGA

HUESTRO AF‘LI" ATV BOVIL
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La Semana

Se reunid la junta directiva del
Gremio de Infraestructura de la CCL

]

El 2 de diciembre se llevd a cabo la Ultima junta directiva del
ano del Gremio de Infraestructura, Edificaciones e Ingenieria. A
la reunién asistieron los representantes de la Universidad del
Pacifico Roberto Urrunagay José Luis Bonifaz, quienes expusieron
sobre los avances del estudio que realizan por encargo del
gremio denominado “Las concesiones de infraestructura en
Peru: Diagnostico y retos’, cuya finalidad es elaborar un analisis
econdmico del desempefo de las concesiones en nuestro pais.
Durante la sesion se ultimaron detalles para la organizacion del
almuerzo de fin de ano, realizado el 4 de diciembre entre los
miembros de la junta directiva.

Los casos se trataron con un método sencillo y dinamico y permitieron a los
asistentes conocer experiencias reales para su analisis.

CCL organizo mesa de asesoria
sobre gestion de capital humano

El jueves 11 de diciembre, la CCL realizd la mesa de asesoria
“Gestién del capital humano como herramienta de posicionamiento
empresarial’, a fin de capacitar a los empresarios sobre cémo usar la
fusién de todas las areas y colaboradores para llegar a sus objetivos,
realizando planes estratégicos en conjunto, reteniendo el talento y
creando un clima de motivacion constante que vaya mas alla del clima
laboral. Isaac Saavedra, conferencista y consultor en temas de gestién
humana, expuso sobre cdmo comprometer a los colaboradores con
los planes organizacionales, técnicas de motivacién e incentivos para
despertar el capital humano, entre otros temas.

El gremio contintia fomentando la inversién en infraestructura en nuestro pais.

Gremio de las TIC recibid a
viceministro de Comunicaciones

El pasado miércoles 3 de diciembre, la asamblea general del
GremiodelasTecnologiasdelalnformaciény delas Comunicaciones
de la Cdmara de Comercio de Lima recibié al viceministro de
Comunicaciones, Raul Pérez Espejo, quien habld sobre algunos
aspectos de competencia de su despacho como la Ley General de
Telecomunicaciones, la implementacion de quioscos digitales y
centros Vivelab en diversas localidades del pafs, su propuesta para
la creacion de un viceministerio de Tecnologias de la Informacion y
Comunicaciones, entre otros. En la reunion estuvo presente César
Zevallos, presidente del gremio, asi como miembros de la junta
directiva y socios del Gremio TIC.

Miembros del gremio participaron activamente de la reunion mediante
preguntas y sugerencias.

HMOS Una .IIII|.||I.I Cl=ATd O -lones integrales en:
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Empresas & Ejecutivos 3l

LongHorn

La cadena peruana especializada
en carnes y pastas LongHorn,
inaugurd un nuevo restaurante
en el Centro Comercial Real
Plaza de Salaverry, con la misma
propuesta y formato de la cadena
en cuanto a platos a la carta. Con
un aforo para 260 personas y un
ticket promedio de S/. 65, Giulana
Morales, jefa de marketing sefala
que proyectan contaren 2015 con
unos 6000 clientes al mes.

American Service Corporation SAC

En el marco de sunoveno aniversario, American Service Corporation
SAC (CCL: 016623.6) celebrd un evento de integracion en el que
representantes de la compafiia destacaron su posicionamiento. “Cada
vez mas empresas necesitan los servicios de consultoria en gestion de
recursos humanos para adaptarse al mercado’, afirma.

Nature’s Sunshine Products del
Pera SA (CCL: 008776.0), anuncia
el lanzamiento del producto
Ginkgo Biloba Extract “30 tabletas
de liberacion prolongada”
Representantes de la compariia
sostienen que la presentacion es
indicada para mejorar el sistema
circulatorio y sigue los pilares de
calidad, servicio e integridad de su
casa matriz ubicada en Utah, EE.
UU. Para mas informacién visitar
www.nspperu.com.pe

-
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Robot Hydro Clean SAC Robot Hydro Clean SAC (CCL:
031220.7) anuncia el lanzamiento
del sistema de salud y limpieza
integral Robot Platinum, el cual,
afirma la empresa, combate y
previene el asma, alergias, rinitis,
eczemas y otras enfermedades
causadas por &caros, hongos,
bacterias y microbios a través
de la hidrodindmica (“agua en
. e O movimiento”). Mayor informacion
s bhone.n en www.robothydroclean.com o
r - en el teléfono 271-8865.

TECNQL O
MAND SILVER

L& o WO BTN

www.starsnft

"
iYa estamo 3K ’ Trans

en Iqmtusl __Terre)

Ahora llevamos confiansa
a nuevos destinos. Aw. Lows Duechuas 1317, Urb, Los Parques de Martermion - Lima 03

Centrak (D7) 435-43599 | contacto@transtonme.com

wwrw transterme.com
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"BE2 Aniversarios

Servicio al Asociado \f@
servicioalasociado@camaralima.org.pe

ASOCIADOS QUE ESTAN DE ANIVERSARIO

La Camara de Comercio expresa su felicitacion a las empresas asociadas que cumplen un afio mas,
deseandoles muchos éxitos en su desempeiio para alcanzar los objetivos que se han propuesto
en bien de la organizacion, de sus trabajadores y del pais.

JUEVES 1 DE ENERO

Accesos Automaticos SAC
Acqua Systems SAC

Afa Editores Importadores SA
Alcon Pharmaceutical del Perd SA
Antonio Ledn & Asociados SAC
Apoyo Logistico Cabal SAC
Arakaki Kuniyoshi, Luis Humberto
Asociacion de Colegios
Particulares Amigos

Bioyute SAC

Bit Perfect Solutions SAC

Bricks Consultores

Inmobiliarios SAC

Casay Arte SRL

Casal Ingenieros SRL

Centro Vacacional Rosario SAC
Chakaruna'’s Trading SRL

Cia. de Servicios de Ingenieria
Mecénica Eléctrica SRL

Cime Ingenieros SRL
Climatizacion e Ingenierfa

de Soluciones SAC

Cédigo 55 SAC

Comercial El Sur SRL

Comercial Quimica Scorpion SRL
Coroimport SAC

Cosecha del Paraiso SAC

CTI Solutions SAC

CTM Tours SAC

Derrama Magisterial

Dream Max SAC

Edificio Boza SA

EMP Nacional de Puertos SA
Empresa de Productores

y Exportadores Agricolas

de Majes SAC

Enviro Solutions SAC

Ertiza EIRL

Estudio Buendfa Abogados SAC
Estudio Zevallos y

Abogados SCRL

FF Textil SAC

Fidelitas Credit Services SAC
Filamentos AG SAC

Fitovit SAC

Fundicion Esmeralda SCRL
Gold Star Service Car SAC
Gordon Sanchez, César Mancio
Grafica Filadelfia EIRL

Hard & Soft Consulting SAC
Harrisson Vigil, José

Martin Ignacio

Herndndez & Cia. Abogados SCRL
Hse Ran Consultores SAC
Ingenieria e Integracion
Avanzadas del Perti SAC
Innovaciones Quirdrgicas

3000 SAC

Inversiones Lorca SAC
Inversiones y Servicios Fabri SAC
JS Consultores Empresariales SAC
Lineas Perfectas SAC

Mapfre Perd Compariia de
Seguros y Reaseguros SA
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N Contacto SRL

Negocios Servicios y
Transportes JVC EIRL

Novatrans SRL

Occupational Health
Management SAC

Oxider Group SAC

Panez Chacaliaza y Asoc. SCRL
Parker Randall SRL

Petco SA

Phs Peruvian Hospital Supply EIRL
Planta Quesera Chugur
Quesos SRL

Prosolut SAC

Punto Nuevo SAC

Quimicos & Fragancias Nevic SAC
Robinson Marine Electronics SRL
San Antonio Recycling SA

San Carlos Contratistas
Generales SRL

Secrex Cia. de Seguros

de Cred. y Garantia

Sedemi Internacional SAC
Seinsa Peru Servicios Integrales
de Seguridad SAC

Servicios de Faros y

Repuestos Industriales SRL
Servicios Médicos El Trébol SAC
Tambini Avila, Ménica Margot
Tecnologia y Servicios para

la Manufactura SAC

Trading Fashion Line SA
Trefilados El Salvador SRL
Universidad de Ingenierfa

y Tecnologia

Vemaser Pert SAC

Wortec SA

VIERNES 2

Agencia de Viajes y
Turismo Contactus SAC
Albujar Médica SAC
Alinbur SAC

Ambians SRL

Ardiles Import SAC
Arredondo Ingenieros SAC
Asociacion Educativa

de la Comunicacion

Banco Financiero del Peru
Bethlehem Enterprises SAC
Bien Futuro SAC

Bonifaz Rincén, Atilano Jesus
Brammertz Ingenieros SA
Cangalaya Isla, Elita Alejandrina
CCRSA

Centro Latinoamericano
de Pesquisas Veritas EIRL
Compafiia Berfranz SAC
Compafifa Industrial

de Polimeros EIRL

Contrans SAC

Corporacién Fantasia SAC
Corporaciéon Promatisa SAC
Corporacién Sagra SA

CRP Medios y

Entretenimiento SAC
CVIRepresentaciones SAC
Davisco SA

Dident SRL

Dim Autos Pert SAC
Distribuidora Mi Mar SAC
Efeyese SAC

Empresa Mendel SRL

Estudio Luis Echecopar Garcia SRL
Fundicién Mecanizada SRL
GW Yichang & Companiia SA
Geos Ingenieros SRL

GMC Holding SA

Gray Asociados Ases

Corr. de Seguros SA

Grup Servi's SAC

Grupo Mti Pert SAC

Halley Electronic SAC
Hotelera Costa del Pacifico SA
Industrial Alufersa EIRL
Industrias Termos SA
Industrias Textiles de

Sud América SAC
Inmobiliarias Unidas

Ethos Perti SAC

Inrepacsi SAC

Intercold SAC

J & C Servicios Electro
Mecanicos SAC

Jai Plast SRL

Jiwoong Pharma EIRL

Jol Inversiones EIRL

Joyerfas Elidio SRL

Key Solutions SRL
Laboratorios Induguimica SA
Mayorsa SA

MP Institucional SAC

Multi Cover SAC

Murdoch Sistemas SA

My Segura SAC

Negociacion Comercial

Santa Marfa Sac

Nessus Hoteles Perti SA

0OQ Pharma SAC

P&S Growth Business
Consulting SAC

Papelera del Perti SAC

Peak del Perti SRL

Pérez Jiménez, José Eduardo
Personnel Advantage SAC
Plasticos del Centro SAC
Productos Roche QF SA
Quimfa Pert SAC

Rayel EIRL

Rodolfo Bustamante SA
Rondon Durand, Yolanda Nancy
S B Trading SRL

San Bartolomé SA

Sevilla & Parrilla Abogados SAC
Steel's & Asociados SRL

Tecni Lava Tex SA

Traffik FCP SAC

Velarde Sussoni, Jorge Ernesto
Vicente Lévano, Javier Antonio
Vidal Lara Contreras

Xylem Water Solutions Perd SA

SABADO 3

A &V Tour Transporte

y Turismo EIRL

Acorp Business Group SA
Almandoz Corredores

de Seguros SA

Centro de Asesorfa y Consultoria
en Ingenieria y Tecnologias SAC
Centro de Export. Transf. Ind.
Comerc. y Serv. Ceticos de llo
Contecsa Solutions SAC
Corporacioén El Panal SAC
Grafica Editora Don Bosco SA
Guevara Leiva, Betty Berzabé
Integrity Consultores Perti SAC
IT Project Management SAC
Latinmedia SAC

Mainstream Global Perti SAC
Minera Titan del Perd SRL
Palmagyar SA

Prevention Sai System SAC
Relix Perd SAC

Serv. Adm. Trib. y Contable SAC
Vascular SRL

DOMINGO 4

All Building SAC

Ameérica Capon SAC

A-Novo Peru SAC

Asesoria Empresarial

Contable E &P SRL

Casas y Detalles SRL

Ciencias Ingenieria &

Medio Ambiente SAC

CMAC Piura SAC

Constructora Titan SA
Decorclub EIRL

Estrategias & Consultores Servicio
Integral en Comunicaciones EIRL
G &G Arquitectos SAC

Hibu Perd SAC

Hostal Asahi SA

J &S Ferreterfa Industrial SAC
JCSAEIRL

Marmoles Flores SAC

Mendoza Bendezy, Luis Alberto
Mufoz y Martinez Abogados SAC
NIP Group International SAC
Obras Maritimas SAC

Perufarma SA

Talem World SAC

Tasayco Lagos, Carmen Rosa
Vargas Montani,

Alejandro Antonio

Velcco Electricidad &
Construccion SAC

LUNES 5

ABJ Ingenieros y Consultores
Asociados SAC

Américo Gonzales Ingenieros SAC
Asociacion Fondo de
Investigadores y Editores — Afined
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PERSPECTIVAS DE INTEL PARA 2015

PRONOSTICOS PARA LAS TIC:
LA ERA DE LA INTEGRACION

LA COMPUTACION DEL MODO EN QUE LA CONOCEMOS ESTA SUFRIENDO
TRANSFORMACIONES, YA NO VIVIMOS EN UN MUNDO CON UN NIVEL BA-
SICO DE CONECTIVIDAD

medida que nos vamos
preparando para otro fasci-
nante afo de innovaciones

en TIC y de nuevas capacidades
que enriguecen el mundo que nos
rodea, Intel destaca algunas ten-
dencias y prondsticos para el afio
que se asoma.

El ritmo al que la tecnologia y la
fuerza computacional han cam-
biado el mundo durante los ulti-
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mos ahos casi no tiene preceden-
tes. Ya no vivimos en un mundo
con un solo dispositivo y un nivel
bésico de conectividad - ahora
requerimos el uso de plataformas
multiples, tales como los vestibles,
smartphones, tabletas y PCs, sin-
cronizadas de forma automatica y
continua para obtener una expe-
riencia verdaderamente personal.
La computacion del modo en

que la conocemos estd sufriendo
transformaciones, a medida que
nos desplazamos desde un mun-
do de pantallas y dispositivos hacia
uno de experiencias de integra-
cion.

Para apoyarnos en este recorrido
hacia la Era de la Integracion, nues-
tros dispositivos se estan volvien-
do més inteligentes para mejorar
la productividad en esta nueva

etapa. Estamos siendo testigos de
nuevas capacidades, desde pan-
tallas plegables hasta dispositivos
de alto rendimiento y bajo consu-
mo de energia, asi como nuevas
opciones tecnoldgicas livianas y
accesibles que se comunican au-
tomaticamente con otros objetos
conectados.

La innovacion en dispositivos
conectados estard enfocada en la
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obtencién de experiencias envol-
ventes del usuario — dispositivos
intuitivos y més adecuados nos
acompanaran cuando estemos en
movimiento, y enriqueceran nues-
tras vidas al revolucionar la for-
ma de la que interactuamos con
nuestro gran nimero de dispositi-
vos personales. Los consumidores
también continuardn adoptando
equipos que les permitan hacer
Mas cCon Menos.

LA ERA DE LA INTERNET DE
LAS COSAS

Al consistir en miles de millones
de dispositivos inteligentes conec-
tados — desde chips minusculos
hasta maquinas gigantescas — que
usan la tecnologia inaldmbrica
para comunicarse entre ellos,
nuestro mundo conectado — tam-
bién conocido como la Internet
de las Cosas (IoT, por sus siglas en
inglés) — esta creciendo a un ritmo
impresionante. Resultados recien-
tes de estudios del IDC prevén que
el mercado global de loT aumente
aUSS$7,1 billones hasta 2020, a par-
tir de US$1,9 billones en 2013 .

En este recorrido hacia la Era de
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la Integracién en 2015, la loT sera
una de las fuerzas centrales que
nos llevaran a nuestro destino.

Con una expectativa de au-
mento del nimero de dispositivos
conectados en el ecosistema de la
loT de 200 mil millones hasta 2020,
segun el IDC, el volumen de datos
producido hoy en dia esta crecien-
do exponencialmente.

De hecho, el IDC asegura que
los volumenes de datos se es-
tan duplicando cada dos afos, y
en 2020 el universo digital — los
datos que creamos y copiamos
anualmente — podria alcanzar los
44 zettabytes, o 44 billones de gi-
gabytes.

Por lo tanto, los estandares de
tecnologfa, infraestructura e in-
dustria a cargo de administrar y
recolectar datos evolucionaran el
préximo afo para enfrentar este
crecimiento significativo y conti-
nuo, en el que la computacion en
nube de cédigo abierto se trans-
formarad en una plataforma mas
eficiente.

A medida que la Era de la Inte-
gracion comience a establecerse,
laloT enriquecerd la vida cotidiana,
mejorard la eficiencia de los go-
biernos, transformaré los negocios
y aumentara la productividad. Asf,
las comunidades de todo el mun-
do se beneficiaran enormemente,
especialmente aquellas que estan
preparadas para cambios rapidos.
Por ejemplo, el uso de plataformas
de IoT en una fabrica de Intel en
Malasia generd una economia de
US$9 millones .
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Esto podrd verse a medida
que las tecnologias de loT se
vuelvan mas comunes, y surjan
mejores capacidades para ad-
ministrar el enorme crecimiento
de los datos que estan creando,
una de las éreas en las que es-
peramos ver un rapido progreso
en las innovaciones es el sector
de la salud y asistencia médica.

INMERSOS EN UN NUEVO
MUNDO

Para garantizar que las comu-
nidades de todo el mundo conti-
nden entrando a esta nueva era de
la computacion, es esencial que
los beneficios y el impacto positi-
vo de las experiencias de usuario
sea evidente.

Ademds de ser mas inteligentes,
los dispositivos que se usardn en
2015 serdn mas faciles de usar, y se
adaptaran a nuestras necesidades
personales. También veremos el
surgimiento de nuevos formatos,
propiedades y experiencias, tales
como los vestibles y los escéneres
3D, que lideraran la innovacién y

Tecnologia

hardn de la Era de la Integracion
un futuro atractivo para todos sus
participantes.

También veremos a empresas
y consumidores dar la bienvenida
al mundo de la robdtica, debido a
los continuos avances en el dmbi-
to de laimpresién 3D.

PREPARANDONOS PARA EL
FUTURO

Al darle la bienvenida esta
nueva era de la computacion, es
esencial que dotemos a los traba-
jadores de hoy y de mafiana con
las habilidades, el conocimiento y
las herramientas que necesitaran
en este nuevo periodo.

Para aprovechar plenamente
esta nueva era de la computacion,
la sociedad tiene que evolucionar
para enfrentar los cambios que
estan desarrolldndose y garan-
tizar que nadie quede atrasado.
Un elemento esencial en este
proyecto son las regulaciones
gubernamentales, y el cambio de
comportamiento de los propios
usuarios

A MEDIDA QUE LA ERA DE LA

INTEGRACION COMIENCE A ES-

~ TABLECERSE, LA 10T ENRIQUE-

CERA LA VIDA COTIDIANA, MEJORA-

RALAEFICIENCIADELOS GOBIERNOS

RANSFORMARA LOS NEGOCIOS Y
AUMENTARA LA PRODUCTIVIDAD. 99
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